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C’est quoi un funnel de conversion ?
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L’ensemble des étapes par lesquelles un prospect 
passe tout au long de son parcours d’achat.

Optimiser le funnel = boucher les fuites !

1. Modéliser le parcours

2. Mettre en place les étapes les plus efficaces

3. Mesurer les performances

4. Calculer des indicateurs

5. Améliorer les performances en continu



Prospection B2B - Bonnes pratiques de copywriting

Vue d’ensemble des parcours clients optimisés
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Pourquoi vous devez vendre des tunnels de conversion ?

1. Ça rapporte plus à votre client
2. Donc vous le vendez plus cher
3. Et votre client a besoin de vous dans la durée
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Exemple 1 : la prise de rdv
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« » « »

✔
✔
✔
✔

Bravo !

VALIDE UN 
FORMULAIRE FB, TT ou 

Insta LEAD AD

CLIQUE DANS UN 
MAIL (connu)

CLIQUE DANS UN 
MAIL (inconnu)

CLIQUE 
DANS UNE 

PAGE

Show

No Show

DM Insta, DM Fb
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Exemple 2.1 : funnel e-commerce display
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CHECKOUTPANIER

00:00:00

« » « »

PRODUCT PAGE SCARCITY 
OFFER

GO !

00  00  00
days hours minutes

THANK YOU PAGE

Audience

Impressions

Clics
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Exemple 2.2 : funnel e-commerce SEA
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Exemple 2.2 : funnel e-commerce SEA optimisation 1

8



La Fabrique à Clients - Atelier pratique - on optimise vos funnels de conversion

Exemple 2.2 : funnel e-commerce SEA Optimisation 2
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Cas pratique : acquisition simple
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« »« »

✔✔

SQUEEZE PAGE

✔

ENVOYER UN 
MAIL

DOWNLOAD

DOWNLOAD PAGE

KPI finalMailing list

100 DL1000 p nb ouverture

nb bounce

nb clics nb visiteurs
nb de visites

nb 
formulaires 
remplis

nb visiteurs

T% rebond

T% new/renew
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https://bit.ly/3GgR4AA
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https://bit.ly/3GgR4AA

